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Parte 2: Come trasformare i visitatori del tuo sito in ospiti

A) Le 7 domande a cui ogni buon sito di case vacanza deve rispondere

Tidovresti porrel queste 7/ domande per ogni pagina del tuo sito web: ti aiuteranno a rendere |l
processo di prenotazione chiaro, semplice e affidabile.

1. Cosa deve fare ora l'ospite? (Call to Action)

« Spiegazione: il visitatore deve capire immediatamente qual e 'azione successiva da compiere
(ad es. "Prenota ora’, "Verifica disponibilita”).

« Esempio: un pulsante ben visibile "Prenota ora direttamente” in alto nell'intestazione (header) e
ripetuto a fondo pagina.

2. Cosa offre? (Comunicare chiaramente il prodotto)

« Spiegazione: il visitatore deve capire in una sola frase quale tipologia di struttura offri, per
chi e adatta e qual e il vantaggio principale.

« Esempio: "Accogliente casa vacanza con vista lago sul Garda - ideale per famiglie con cani.”

* Implementazione con ['lA:

Prompt :
“Formula tre varianti di una frase che descriva la mia casa vacanza in modo breve,
accattivante e comprensibile: chilegge deve capire subito cosa sto offrendo.”
























